achermann

ict-services

Wir generieren mit ict-services WOW-Effekte. Dafiir sind Service Excellence sowie
sach- und lésungsorientierte Resultate fiir unsere Kunden wesentlich. Zu begeis-
terten Kunden gehoren auch begeisterte Mitarbeitende, welche von ausgezeichne-
ten Arbeitsbedingungen profitieren: Wir fordern ein motivierendes und gesundes
Arbeitsklima. Fachliche und personliche Wertschatzung sowie einen respektvollen &
menschlichen Umgang sind fir uns selbstverstandlich.

Sind Sie eine erfahrene und dienstleistungsorientierte Verkaufspersonlichkeit und
suchen eine neue Herausforderung in der Sie sich voll einbringen konnen?

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir neue Talente!

Key Account Manager (m/w]

Der Fokus der interessanten und vielseitigen Aufgaben dieses Jobs liegt auf der Be-
treuung und dem Ausbau von Kunden, insbesondere unserer KAM- und A-Kunden in
den unterschiedlichen Branchen. Dazu gehdren folgende Tatigkeiten:

e  Kompetente Beratung von Interessenten und bestehenden Kunden fir die
spannenden Themen wie Sourcing-Konzepte, Cloud-Ldsungen und
Managed Services

e Aktive Kontaktplanung zur Gewinnung potentieller Neukunden

e Begleiten von Unternehmen in die digitale Zukunft

e Hauptansprechpartner fur alle Kundenanliegen

e Erarbeiten entsprechender Losungsvorschlage und
Entscheidungsgrundlagen

e Erstellen und liberzeugendes Prasentieren von kundenspezifischen
Losungsprojekten

e Mithilfe bei der steten Weiterentwicklung des Services- und
Produkteportfolios von achermann ict-services ag

Professionelles und kollegiales
Arbeitsumfeld

Anspruchsvolle und abwechs-
lungsreiche Aufgaben

Junges, dynamisches Team
Berufliche Férderung on und off
the job

Breites und loyales Kundenumfeld
Grosse Entscheidungsfreiheiten
und Mitwirkungsmaglichkeiten
Fokus auf State-of-the-Art Lo-
sungen, Hersteller und Produkte
Fortschrittliche Anstellungsbedin-
gungen und marktgerechte Lohne
5 Wochen bezahlte Ferien
Unterstiitzung der Vereinbarkeit
von Freizeit und Beruf

Aktives Betriebliches
Gesundheitsmanagement


https://www.kununu.com/ch/achermann-ict-services1
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Fur dieses Profil suchen wir einen erfahrenen und vertrauenswiirdigen Team Player
mit einer ldsungsorientierten Arbeitsweise und einer ausgepragten Dienstleistungs-
und Kundenorientierung. Des Weiteren bringen Sie folgende Kompetenzen mit:

e Hohere Ausbildung in Betriebswirtschaft oder Technik
mit Vorteil im Bereich Informatik- oder Telekommunikation

e Fundierte Kenntnisse in der Planung von ICT-Infrastrukturen,
Cloud-Projekten und Managed Services

e Erfahrungin der Betreuung von anspruchsvollen Kunden und dem
Pflegen eines ,Buying-Centers”

e Grosse Freude am Verkauf und ausgepragter Ehrgeiz

Zudem sind Sie eine innovative und kommunikative Persdnlichkeit und verfligen Uber
mehrere Jahre Erfahrung in einer dahnlichen Position. Mit Ihrer sympathischen und
kontaktfreudigen Art begeistern Sie rasch Interessenten und Kunden. Flexibilitat,
Selbstandigkeit, Verhandlungsgeschick sowie stilsicheres Deutsch und gute Eng-
lischkenntnisse runden |hr Profil ab.

Es erwartet Sie ein abwechslungsreicher Job in einem aufgestellten und engagierten
Team. Wir bieten Ihnen attraktive Anstellungsbedingungen, flexible Arbeitszeiten und
einen top-modernen Arbeitsplatz in unseren neu ausgebauten Biroraumlichkeiten in
Kriens. Mochten Sie einen Teil unseres Spitzenteams werden und gemeinsam mit uns
unsere Kunden begeistern? Dann senden Sie |hr vollstandiges Bewerbungsdossier
per E-Mail an Selina Mathis selina.mathis(@achermann.swiss.

Begeistern Sie uns! Wir freuen uns auf Sie.

achermann ict-services ag

Selina Mathis
HR, Finanzen &
Administration

fon
mail

acherma n n Geschaftshaus Pilatushof direkt +41 414171111

) ) Grabenhofstrasse 4 www.achermann.swiss
Ict-services 6010 Kriens infoldachermann.swiss
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